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| ESCUELA JoQrco

DORES

26 DEMAY0 2025

19:00 a 21:00 horas

JEARCO

R nerel MODULO 2- EL ARTE DE VENDER

09400- Aranda de Duero

En este modulo, los participantes aprenderan a estructurar un proceso de ventas efectivo,
desde la identificacion de oportunidades hasta el cierre y la postventa. Ademas, se
trabajaran técnicas de persuasion y negociacion para mejorar la conversion y maximizar
los resultados comerciales. La capacidad de conectar con el cliente y ofrecer soluciones
personalizadas marcara la diferencia en un mercado cada vez mas competitivo.

e Desarrollar un proceso de ventas estructurado, desde la prospeccion hasta el
cierre y la fidelizacion del cliente.

e |ldentificar las necesidades del cliente y adaptar la oferta para aportar
soluciones de valor.

e Aplicar técnicas de persuasion y negociacion para aumentar la tasa de
conversion y mejorar la relaciéon comercial.

o Gestionar objeciones y conflictos de manera efectiva para garantizar un cierre
satisfactorio

« Fomentar la fidelizacién del cliente mediante un servicio postventa de calidad y
una atencion personalizada

SERGIO MARTIN

e CEO de SMfarma

e Vicepresidente de FAE ASEMAR

e Especialista en gestion empresarial vy
sectror farmacéutico

Sergio Martin es el CEO de SMfarma, empresa
especializada en el compraventa de oficinas de
farmacia y servicios farmaceéuticos, donde ha
liderado la expansién y consolidacion de la
empresa en el mercado nacional.

Con mas de 15 afios de experiencia en el sector
farmacéutico, ha demostrado una gran capacidad
para identificar oportunidades de negocio vy
aplicar estrategias innvovadoras para maximizar
resultados.
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INSCRIPCIONES

info@jearco.es
947 51 40 45
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https://goo.gl/maps/bVyissWkU9VTi2Z48
https://goo.gl/maps/bVyissWkU9VTi2Z48
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